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Тема: Понятие об основах проектирования в профессиональной деятельности.
Цели урока: подготовка учащихся к осознанному профессиональному самоопределению.
обучающие:
1. систематизировать теоретические знания по теме « Понятие об основах проектирования в профессиональной деятельности.» 
1. закрепить навыки использования современных информационных технологий;
1. стимулировать учащихся к поиску вариантов решения выявленных проблем;
1. планировать свою работу, заранее просчитывать возможные результаты;
1. использовать различные источники информации, а также самостоятельно отбирать и накапливать материал;
развивающие:
1. развивать у учащихся познавательный интерес к предмету «Технология»;
1. развивать творческое мышление, способность аргументировать свою точку зрения, отстаивая её;
1. развивать качества личности, способности профессиональной адаптации к изменяющимся условиям в обществе;
1. развивать умение анализировать и оценивать свою деятельность и деятельность одноклассников;
1. совершенствовать умения коммуникативного общения.
воспитательные:
1. воспитывать культуру общения и уважение к иной точке зрения;
1. воспитывать инициативность и интерес к творческой деятельности.
Ход урока
1. Организационный момент.
1. Сообщение темы урока и ее обоснование.
Изучение темы  « Понятие об основах проектирования в профессиональной деятельности.» Главный труд ученика — это учеба, и хотелось бы, чтобы интеграция знаний по экономике, технологии и информационным технологиям, были востребованы вами в практической деятельности.
Человек сегодня не может чувствовать себя социально защищенным, владея какой-либо одной профессией, она может оказаться невостребованной. Конкуренция на рынке труда обязывает выпускника быть мобильным и готовым к неожиданным переменам. Уверена, что данный урок научит вас находить аргументированные пути решения возникающих проблем.
На этом занятии вам предстоит деловая игра. Защита проекта — это, прежде всего, демонстрация результатов вашей творческой самостоятельной работы. В ходе защиты вы учитесь аргументировать свой выбор, предлагать пути решения поставленных задач, излагать полученную информацию, доказывать свою точку зрения и отвечать на вопросы.
Деловая игра для учащихся 10-х классов по теме "Понятие об основах проектирования"
В 10 классе мы ориентируем учащихся на выполнение не столько прикладных проектов, сколько связанных с предпринимательством. Однако учащимся бывает очень сложно понять, что в таких проектах необходимо учитывать не столько свой интерес, сколько интерес потребителей, заказчиков услуги и тех, кто, условно говоря, инвестирует проект. Помочь осознать это, призвана деловая игра.
Учащиеся делятся на несколько команд. Одна – это бизнесмены (от 2 до 6 человек), которым предстоит совместно решить, в чей проект они вложат свои деньги. Остальные (3 команды) – участники, предлагающие проекты со своими идеями.
Инструкция для всех. Представьте себе, что школам предлагается открыть детское кафе! Деньги дадут спонсоры. Но вас много, а спонсор вложит деньги только в то предложение, которое его заинтересует.
Инструкция для команды бизнесменов. Вы должны сообща договориться о критериях, по которым вы будете определять победителя. Ваш интерес – вложить деньги с умом, чтобы в газетах написали о вас, но без иронии. Вы не хотите просто выбросить деньги на ветер. Вам бы хотелось их вложить так, чтобы школа могла бы и сама на этом проекте заработать (хоть немного). Необходимо подумать о безопасности, окупаемости, актуальности, практической значимости. Ваше право выбрать одного победителя или отказать всем, если они не будут отвечать вашим критериям.
Далее команда бизнесменов обсуждают критерии.
Инструкция для команд-соискателей. Вам предлагается подумать и решить, какое кафе появится в школе. Школа – реальная, наша. Перед вами несколько фотографий. Выберите тот объект, с которым вы хотите работать. Предлагаю делегировать каждой команде по 1 игроку для выбора объекта. Ваша задача -  обосновать выбор объекта, выявить актуальность, практическую значимость, продумать безопасность, может быть, окупаемость. Главное -  убедить команду бизнесменов выделить деньги именно вам. Не забудьте  составить смету расходов (на что потребуются деньги).
Материалы к уроку:
3.Фотографии по нескольким категориям:
4.Бумага для черновиков, ручки, карандаши.
На обсуждение командам дается 5-10 минут. На презентацию идеи – не более 5 минут. Команда бизнесменов имеет право задавать вопросы (время на вопросы и ответы – не более 3 минут).
После выступления всех команд "бизнесмены" обсуждают результаты, заполняют протокол (соответствие критериям, которые они обсудили).
Пока команда бизнесменов принимает решение, ведущий (учитель) обсуждает с остальными участниками сильные и слабые стороны их проектов, соответствие реальным условиям. Учитель совместно с ними находит их ошибки и удачи. 
Команда бизнесменов объявляет решение, комментируя его.
Подводятся итоги, команда-победитель может быть поощрена пятерками за урок.
Рефлексия. Каждой команде предлагается подумать, за что они могли бы себя похвалить, а на какие ошибки им следует обратить внимание (до 3 минут).
Завершается урок объявлением темы проекта и предложение учащимся к следующему уроку подобрать необходимую информацию. 
Прилагаются  проект -  презентации. по созданию детского кафе  «   ?   ».
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Кафэ «Яблоко»







Барная стойка 







Для украшения на столе будет дерево 
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Для дискотеки:









Вешалка у столов 







Такие люстры 







Цветы на окне 







Зеркала  







Стулья, столы  
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Цель: разработать бизнес-план для детского  

           кафе «Спанч-Боб».



Задачи:

		Выявить основной теоретический материал, которым должен руководствоваться будущий предприниматель.

		Проанализировать рыночную ситуацию в нашем городе.

		Определить основные моменты бизнес-плана кафе «Мадагаскар».

		Отработать навыки работы с литературой, оргтехникой.









Целевые установки фирмы



		увеличение объема продаж;

		достижение более высоких темпов роста;

		увеличение доли рынка;

		увеличение прибыли по отношению к вложенному капиталу;

		увеличение дохода на акцию компании (если это акционерная компания);

		увеличение рыночной стоимости акций (если это открытое акционерное общество);

		изменение структуры капитала. 









Этапы планирования



Первый этап планирования - анализ внешней среды: 

		экономической и политической ситуации в стране;

		отрасли;

		рынка;

		спроса;

		ресурсов. 









Угрозы и возможности, с которыми сталкивается предприятие







Второй этап планирования - оценка возможностей (прежде всего, с точки зрения прибыльности, жизнеспособности, риска). 



		С целью упрощения в оценку возможностей рекомендуется включить  пять функций - маркетинг, финансы, операции, человеческие ресурсы, а также культура и образ предприятия.









Третий этап - выбор вариантов развития предприятия. 

		По формам собственности: частные, государственные.





		По размерам: малые, средние и крупные.





		По правовому статусу: индивидуальное частное предприятие, единоличное владение, полное товарищество, смешанное товарищество, товарищество с ограниченной ответственностью , партнерство, корпорация 











БИЗНЕС-ПЛАН

ДЕТСКОГО КАФЕ «Спанч-Боб»



Структура бизнес-плана

		Бизнес-план состоит из следующих разделов:

		Возможности фирмы (резюме).

		Виды услуг.

		Рынки сбыта услуг.

		Конкуренция на рынках сбыта.

		План маркетинга.

		Финансовый план.









Возможности фирмы



		По форме собственности кафе  - частное предприятие.



		По размерам - малое предприятие.





		По правовому статусу - индивидуальное частное предприятие.









ПЛАН КАФЕ

1 – Зал; 2 – Кухня; 3 – Детский  уголок; 4 – Туалетная комната; 5 – Подсобное помещение







МЕБЕЛЬ ДЛЯ ЗАЛА







ДЕТСКИЙ УГОЛОК







КУХНЯ







ТУАЛЕТНАЯ КОМНАТА







Какие услуги, товары предлагаются? 

Услуги: 

		вкусное и здоровое питание для детей и взрослых;

		отдых за столиком, в игровом уголке для детей;

		использование компьютера и орг.техники;

		игровые - развлекательные программы;

		индивидуальные детские праздники.





Товары: свежие, вкусные продукты питания (меню будет составлено с учётом проведённого опроса (см. приложение)); полное исключение алкогольной и табачной продукции. 







Какие потребности призваны удовлетворять предлагаемые товары, услуги?

		культурный отдых родителей вместе с детьми;



		весёлый отдых в детской компании;



		организация индивидуального детского праздника.









Насколько изменчив спрос на данные услуги?



		Спрос практически не изменчив, так же как и наличие детей в нашем городе.









Дорогие ли эти услуги?







Почему потребители отдают предпочтение данным услугам кафе? Что составляет их основное преимущество? В чем их недостатки?

		Услуга		Преимущества по сравнению с
аналогичными услугами
конкурентов		Недостатки		Меры
по преодолению недостатков

		Вкусное и здоровое питание для детей и взрослых.		Отсутствие спиртных напитков.		-		-

		Отдых за столиком, в игровом уголке для детей.		Наличие игрового уголка для детей.		Небольшая площадь.		Расширение кафе после получения прибыли

		Использование компьютера и орг.техники		Возможность воспользоваться компьютером и оргтехникой.		-		-

		Игровые - развлекательные программы		Стабильное проведение игровых - развлекательных программ		-		-

		Индивидуальные детские праздники		Проведение праздника в специализированном детском кафе		Возможность проведения праздника только в здании. 		После получения прибыли открыть ещё одно детское кафе в парке.

































Рынки сбыта услуг



В опросе участвовало

 30 детей и 

30 взрослых.











Диаграмма1


			Да
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Дети "Хотите детское кафе?"


27
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Лист1


			Дети


			Да			27


			Нет			3


			Взрослые


			Да			26


			Нет			4


			Дети


			Каждый день			7			28


			От 3 до 5 раз в неделю			7			28


			1 раз в неделю			4			16


			3 раза в месяц			3			12


			2 раза в месяц			3			12


			1 раз в месяц			1			4


						25			100


			Взрослые


			Каждый день			2


			От 3 до 5 раз в неделю			6


			1 раз в неделю			6


			3 раза в месяц			2


			2 раза в месяц			1


			1 раз в месяц			6








Лист1


			





Дети "Хотите детское кафе?"





Лист2


			





Взрослые "Хотите детское кафе?"





Лист3


			





Дети "Как часто посещали бы кафе?"





			





Взрослые "Как часто посещали бы кафе?"





			








			
















Диаграмма3
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Взрослые "Хотите детское кафе?"
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Лист1


			Дети


			Да			27


			Нет			3


			Взрослые


			Да			26


			Нет			4


			Дети


			Каждый день			7			28


			От 3 до 5 раз в неделю			7			28


			1 раз в неделю			4			16


			3 раза в месяц			3			12


			2 раза в месяц			3			12


			1 раз в месяц			1			4


						25			100


			Взрослые


			Каждый день			2


			От 3 до 5 раз в неделю			6


			1 раз в неделю			6


			3 раза в месяц			2


			2 раза в месяц			1


			1 раз в месяц			6








Лист1


			





Дети "Хотите детское кафе?"





Лист2


			





Взрослые "Хотите детское кафе?"





Лист3


			





Дети "Как часто посещали бы кафе?"





			





Взрослые "Как часто посещали бы кафе?"





			








			
















Диаграмма4


			Каждый день


			От 3 до 5 раз в неделю


			1 раз в неделю


			3 раза в месяц


			2 раза в месяц


			1 раз в месяц





Дети "Как часто посещали бы кафе?"
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Лист1


			Дети


			Да			27


			Нет			3


			Взрослые


			Да			26


			Нет			4


			Дети


			Каждый день			7			28


			От 3 до 5 раз в неделю			7			28


			1 раз в неделю			4			16


			3 раза в месяц			3			12


			2 раза в месяц			3			12


			1 раз в месяц			1			4


						25			100


			Взрослые


			Каждый день			2


			От 3 до 5 раз в неделю			6


			1 раз в неделю			6


			3 раза в месяц			2


			2 раза в месяц			1


			1 раз в месяц			6
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Дети "Хотите детское кафе?"
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Взрослые "Хотите детское кафе?"
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Дети "Как часто посещали бы кафе?"





			





Взрослые "Как часто посещали бы кафе?"





			








			
















Диаграмма5
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Взрослые "Как часто посещали бы кафе?"
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Взрослые "Хотите детское кафе?"
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Дети "Как часто посещали бы кафе?"





			





Взрослые "Как часто посещали бы кафе?"





			








			












Конкуренция на рынках сбыта

		
Область
Сравнения		Рынок г. Колпашева

		
Мадагаскар		Конкуренты

		Богема		Отдых

		
Реклама		Колпашевская газета, телегазета, рекламный ролик, презентация		Рекламный ролик		Рекламный ролик

		
Размещение		В центре		В центре		Не в центре

		
Услуги		Постоянно ориентированы
 на детей 		Иногда ориентированы
 на детей		Не ориентированы 
на детей

		Цены		Низкие		Высокие		Высокие



































План маркетинга 

Выше мы уже показали, что спрос на наше кафе высок, а так же, что после открытия «Спанч-Боб» не одно кафе города не сможет составить нам должную конкуренцию, т.к. специализированного детского кафе вообще нет. 







типы  маркетинга 

		Развивающий маркетинг. Связан с формирующимся спросом на новые товары. Используется в ситуациях, когда есть потенциальный спрос. Задача маркетинга состоит в превращении потенциального спроса в реальный.



		Поддерживающий маркетинг. Используется при соответствии уровня спроса уровню предложения. В этом случае необходимо проводить продуманную политику цен, целенаправленно осуществлять рекламную работу и т.п.









Стратегия маркетинга 

		Подобрать молодой, инициативный, активный обслуживающий персонал и провести специальную подготовку по обслуживанию детей.

		В момент открытия кафе установить цены ниже конкурентов. Снижение цен можно добиться за счёт не высокой заработной платы обслуживающему персоналу, которые будут из числа Колпашевских студентов и старшеклассников (во время каникул), а также использование продукции 9-го училища, которая имеет высокое качество, выполнена с соблюдением всех санитарных норм, но при этом имеет себестоимость ниже, чем другие предприятия города. 

		После раскрутки «Мадагаскара» и увеличения спроса - увеличить цены, но при этом предусмотреть систему скидок.

		Использование рекламы: В Колпашевской газете, телегазете, рекламный ролик на местном ТВК, презентацию.









Финансовый план

	В этом разделе необходимо разработать совокупность следующих планово-отчетных документов:

		Оперативный план (отчет).

		План (отчет) доходов и расходов.

		План (отчет) движения денежных средств.

		Балансовый отчет (план).









Планы на будущее

 В дальнейшем мы собираемся продолжить работу по данному проекту, а именно по составлении финансового плана кафе «Мадагаскар» с целью наиболее эффективного использования имеющихся денежных средств. 

Это даст возможность просчитать какую именно прибыль мы будем получать и как скоро сможем открыть ещё одно детское кафе, но уже в городском парке.













Вам негде приятно провести время с детьми?

 











Дети "Хотите детское кафе?"


90%


10%


Да


Нет


Взрослые "Хотите детское кафе?"


87%


13%


Да


Нет


Дети "Как часто посещали бы кафе?"


28%


28%


16%


12%


12%


4%


Каждый день


От 3 до 5 раз в


неделю


1 раз в неделю


3 раза в месяц


2 раза в месяц


1 раз в месяц


Взрослые "Как часто посещали бы 


кафе?"


9%


26%


26%


9%


4%


26%


Каждый день


От 3 до 5 раз в


неделю


1 раз в неделю


3 раза в месяц


2 раза в месяц


1 раз в месяц






ПРЕДПРИЯТИЕ
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Ценность для потребителя


- рыночная ниша,


  общая


  с конкурентами;


- стандартное


  качество;


- более низкие


  издержки


- рыночная ниша


  общая


  с конкурентами;


- более высокое


  качество;


- стандартные


  (высокие) издержки


- особая рыночная


  ниша;


- особые качественные


  характеристики;


- стандартные


  (высокие) издержки


Конкуретноспособные


цены


Дифференциация


продукта


Глубокая


специализация


Конкурентное преимущество
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Бизнес-план - детское кафе: оборудование и документы. Как открыть детское кафе с нуля.

Презентацию подготовила Мухарова Кристина, ученица 10 «а» класса





Финансовые затраты

Сфера общественного питания приносит существенный доход. Однако и денежные вливания на первых порах потребуются ощутимые. Необходимо приобрести помещение или оформить его аренду, закупить необходимое оборудование для приготовления пищи и оформления общего зала для посетителей. Потребуются инвестиции для проведения текущего и капитального ремонта помещения, закупки мебели. Обязательно нужно приглашать дизайнера, который поможет детально продумать оформление кафе, чтобы оно привлекало детей. Чтобы выяснить, сколько стоит открыть детское кафе, нужно сложить все необходимые и перечисленные выше затраты. Так, за аренду помещения придется выложить от трехсот пятидесяти до четырехсот тысяч рублей. Закупка продуктов обойдется в восемнадцать тысяч рублей. Нельзя забывать о рекламе – она потребует от шестидесяти пяти до семидесяти тысяч рублей. В целом, открытие бизнеса может вылиться в сумму от одного миллиона двухсот до полутора миллионов рублей. Ценообразование предлагаемых в кафе блюд будет строиться на учете всех постоянных расходов: аренды помещения, зарплаты сотрудникам и коммунальных платежей. Сюда же добавляются переменные расходы – на закупку сырья. 





Успешный бизнес в маленьком городе.

Перед тем как открыть детское кафе с нуля, надо продумать его месторасположение, тем более если вы намереваетесь разворачивать свой бизнес в маленьком городе. Важно, чтобы поблизости не было конкурирующих заведений. Наиболее выгодное место – поблизости от детских учреждений: школы, детского сада, гимназии. Очень удобно, если поблизости есть парк отдыха с аттракционами, где бывают семьи с детьми, дома детского творчества, игровые площадки. 







Необходимые документы.

Чтобы открыть детское кафе в маленьком городе (да и в большом тоже) потребуется оформление необходимых документов. Для аренды помещения заключается договор, составляется технологический и архитектурный проекты. Затем проводится регистрация заведения как ООО или ИП, постановка на учет в налоговых органах, в Роспотребнадзоре, получение разрешения на деятельность в сфере общественного питания от СЭС, пожарной охраны. Также необходимо получить разрешение на работу от администрации района. В общей сложности оформление всех необходимых бумаг займет около трех месяцев. 





Помещение

Выбирая помещение, надо учитывать его расположение, чтобы посетителям было легко до него добираться. Под кафе необходимо выбрать просторное, с большими окнами помещение (оно может быть арендовано или выкуплено). В нем нужно будет расположить кухню, где будет готовиться пища, зал со столиками и стульями, где посетители смогут попробовать все самые вкусные блюда из вашего меню. Если ваше кафе предназначается для детей младшего возраста, то необходимо предусмотреть игровую зону. В ней можно поместить батут, шведскую стенку, укрепить на стене плоский экран телевизора, по которому будут показываться мультипликационные и художественные детские фильмы. Этот уголок украсят изображения популярных киногероев. Дополнением станут настольные игры, караоке. Общая площадь помещения может составлять от семидесяти до ста пятидесяти квадратных метров. Чтобы рассчитать его точные размеры, необходимо следовать стандартам СЭС: для одного человека в зале требуется пять квадратных метров. Кафе может включать не один, а два зала для посетителей, игровую зону, кинозал и сцену. 













Оборудование для кафе

Обдумывая, как открыть детское кафе с нуля, нужно понимать, что необходимо не только правильно подобрать и оформить помещение, но и приобрести оборудование. Оно должно быть не только красивым, но и эргономичным. Для заказа мебели можно обратиться на специализированные сайты производителей. В помещении обязательно должны быть кондиционеры. Кафе необходимо хорошо проветривать. В оформлении всегда следует учитывать особенности психологии юных посетителей. В качестве оборудования для общего зала используются столы и стулья для детей и взрослых. Кроме того, пригодятся яркие мягкие диванчики. Кухню нужно оснастить самым современным оборудованием, чтобы еда получалась вкусной, и при этом затрачивалось не слишком много электроэнергии: это плиты из стеклокерамики, духовые шкафы, микроволновые печи. 
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Подбор персонала и организация работы кафе

Один из важных моментов, который обязательно должен учитывать бизнес-план заведения, ­– подбор персонала. Людей надо набирать не только опытных, но и со специальным образованием. Потребуются повара, официантки, уборщицы помещения, администратор, аниматор и бухгалтер. Обслуживающий персонал обязательно должен быть вежливым и любить детей. Важный момент – режим работы заведения, его также закладывают в бизнес-план. Детское кафе должно функционировать с 9.00 до 21.00 час. Работа обслуживающего персонала будет посменной, администратора и бухгалтера – по графику: пять рабочих дней и два выходных. Чтобы повар освоил способы приготовления блюд для детей, его можно направить на специальные курсы. Дети очень любят сладкое. Эти продукты не слишком полезны для юного организма, однако настоящий мастер сможет приготовить их так, чтобы пища была вкусной и здоровой. Экономить на высококлассных сотрудниках не стоит. От их работы зависит успех заведения. 











Моя идея. Кафе в стиле космического корабля.
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